
自家消費型の
太陽光発電システム導入に関する
オンラインセミナー

2021年10月4日

株式会社サンコー

代表取締役 加藤秀司

1



サンコーってどんな会社？
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創業82年 社員208名
の住宅資材販売会社です。

太陽光等エネルギー関連は、
2003年から取り組んでおり、
国内5メーカーを扱っています。
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太陽光を設置する人の動機

① 環境に貢献したい

② 経済メリットを得たい

（1）屋根で創った電気を使える

（2）余った電気を売電できる
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しか～し！
ネックとなるのが…

初期投資コスト

高い・・・
住宅ローンが
通らない・・・
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そこで、

太陽光・蓄電池ゼロ円設置サービス
2018年～
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“つきとく”
（2021年3月1日商標登録）



ざっくり、ポイントを！

なぁ～んだ！っと思われた方、次をご覧ください。
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① 設置費用はゼロ円です

②
月々サービス料＝リース料

を、10年間当社にお支払いいただきます
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③-1

月々サービス料＝リース料

は必要ですが、
月々の電気代の減少＋売電収入
の金額の方が上回る
基本設計になっています。

屋根に太陽光6.5kwを設置する場合

月々 のプラス！

月々のリース料 ▲13,309円

経済メリット ＋16,328円

3,019円
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③-2 屋根に太陽光6.5kw＋蓄電池6.5kwh設置で

月々 のプラス！

※ただし、ご家庭ごとにこの価格は異なります。

月々のリース料 ▲17,525円

経済メリット ＋18,300円

775円
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④ 10年経ったら無償で譲渡されます

⑤
設置するメーカーは、太陽光・蓄電池
共に15年間の保証のあるものに限定し
ています。
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実際に各ご家庭ごとに
シミュレーションを事前作成いたします。



良いサービスだぁ！
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しかし、
当初はここにもネックがありました。

自画自賛

怪しまれる！
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無理もない・・・
我々は・・・



そこに！

東京都
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神奈川県
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京都府



そして、2020年9月25日 環境省
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住宅用“つきとく”と共に

産業用（工場・スーパー等）も

太陽光の０円設置によって

光熱費の削減を！
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ある金融機関の方いわく

“多くの経営者がＳＤＧｓとか
よく聞かされるけど何から着手
したら良いかわからないと言っ
ている・・・”
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単純かつ有効な回答

ソーラーの設置！
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住宅用“つきとく”の
他のサービスとの違い

・太陽光＋蓄電池の10年という
タイプを持っている

・縛りがないこと

・家守り ＝ アフターサービス
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これから取り組みたいこと２つ

1. 省エネとの関連を！
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実際に各ご家庭ごとに
シミュレーションを事前作成いたします。
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これから取り組みたいこと２つ

1. 省エネとの関連を！

2. 太陽光＋蓄電池のセットを！

つまり・・・

自家消費率のＵＰを！
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2030年目標：脱炭素▲46％
再エネ比率36～38％

それが“家計のフトコロＵＰ”に直結する姿へ！

“つきとく”を通じて貢献したい！
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自家消費率のＵＰ

つきとくの件数ＵＰ

ストレージパリティの実現を！

家計のフトコロＵＰと共に



詳しくは
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サンコー 名古屋

検索サイト

つきとく



ご清聴いただき

ありがとうございました。

代表取締役 加藤秀司
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